1.4.1、为了使“高仪展”可持续发展，必须与时俱进，不断提高办会的水平，尤其是要提高展会的学术水平。为此，可组织开展以下活动：
专家讲座：介绍实验室规划与建设的经验，例如，介绍不同类别的国家级实验教学示范中心仪器设备的配置与管理；
新技术、新产品介绍与应用技术讲座；
仪器设备改进与发展研讨会，例如，结合年报工作，组织普通物理类或电工、电子类教学仪器设备研讨会；
组建有水平的仪器设备专家组，为高校仪器设备选择采购业务提供咨询、指导。
1.4.2、扩大参加“高仪展”高校代表的成分与人员，提高展会的社会效益与经济效益。
积极推行省、市、自治区高校组团参加展会的做法，取得良好效果，现有27个组团单位，覆盖了除港、澳、台、西藏以外各省、市、自治区的高校代表有组织地参加展会，减少了会务的工作量，便于提高接待服务质量，也密切了高校间的关系。目前组团参加展会的主要是学校实验室与设备管理部门人员，近几年一线高校教师和实验室工作人员随团参加的有所增加，但受时间和出差经费的限制仍然不多，要扩大这部分人员参加展示会，应从多方面采取措施，例如，减少到会时间及住宿全程包房的办法。
第22届（2003年秋、廊坊）重点抓了组织承办地区高校代表分批短期参观展会工作，京、津、冀2000余名高校代表到会。以后诸届在省、市教育厅（教委）大力支持下，积极推行这种做法，地区短期到会人员逐届增加。28届（2006年秋·宁波）浙江省组织了约5000名高校代表到会。这样做增加一些会议的开支，却扩大了“高仪展”的受益面，提高了展会的人气，应该坚持和进一步完善。
各省、市、自治区组团参加展会以普通高等本科院校代表为主。当前国家大力发展职业教育，高职、高专处于实验室建设高峰期，独立学院、民办高教机构也在发展建设中，都需要购置相当数量的仪器设备，各省、市、自治区实验室工作研究会（物资协会）应协助做好发动组织工作，组团时纳入这些院校的代表。
1.4.3、随着市场经济的发展，高校采购方式的变化，“高仪展”现场订货的功能日趋弱化。高校代表参加会议的目的主要是获取市场信息，深入了解和比较产品；供货商、参展商侧重在展示产品，与用户沟通寻找商机。另外，“高仪展”虽具有供需双方集中、信息量大的优势，但受时间短的局限，要充分发挥展会的作用，必须重视会后效应，选择多种信息传播方式，扩大信息传播渠道。编写“年报”是一项重要举措，要不断积累经验，逐步提高水平、发挥作用；进一步搞好会刊，丰富会刊内容，并结合编写实用的“高校教学仪器设备年鉴”为供需双方提供方便；充分利用已建立的“中国高等教育学会高校技术物资中心网站”(网址：http//umc.moe.edu.cn)，发布更多高教仪器设备市场信息。
1.4.4、由全国人民代表大会常务委员会制定和颁布的《中华人民共和国招标投标法》和《中华人民共和国政府采购法》分别于2000年和2003年施行，标志着我国进入依法采购时代，以招投标为主要采购方式取代了高校原来的自由分散采购，从根本上改变了高校设备主管部门传统的运作模式，政府采购工作在全国已进入全面规范化阶段。“高仪展”要适应这种变化，与政府采购工作密切配合，邀请政府采购主管部门、采购机构和招标、评标专家组人员参加展会，加强相互联系与合作。政府采购工作人员可以利用展示会厂商、产品集中的机会，广泛调查厂商的资信，了解各类产品的性能、价格，进行技术交流，发布招标信息等。“高仪展”也能提高层次，吸引更多国内外知名企业参加展会。
1.4.5、要为树立端正的会风做不懈的努力。“高仪展”还存在不尽人意的地方，例如，对广告要规范管理；在刹旅游风方面还要做工作等。“高仪展”要充分发挥其市场功能，同时要加强社会公德和职业道德建设。在展会越办越大的情况下，更要依法加强
市场管理，采取有效地安全措施，把办会的社会效益放在首位，正确处理社会效益和经济效益的关系。
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